
Dienstag, 28.10.2025

Kongress Vermittlererfolg: Vortrag

Wie sich die Inhaberaufgaben im
Vermittlerbetrieb verändern, um auch morgen
noch Erfolg zu haben
Dienstag, 13:00 - 13:30 Uhr   Eingang OG | Raum Brügge

Die Rolle des Inhabers im Vermittlerbetrieb wandelt sich: Zu Beratung, Verkauf
und Mitarbeiterführung gesellen sich längst immer mehr strategische Aufgaben.
Dieser Vortrag zeigt, welche Fragen sich zukunftsfähige Chefs heute beantworten
müssen und welche Aufgaben hinzu kommen, um nachhaltig erfolgreich zu bleiben.
Michael Richthammer ist selbst seit Jahrzehnten erfolgreicher
Versicherungsmakler.

Redner:  Michael Richthammer, Inhaber, RICHTHAMMER
Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Diese Veranstaltung ist IDD-konform.

ZIELGRUPPE

Versicherungsvermittler Mitarbeitende von Vermittlerbetrieben betreuende
Führungskräfte in der Versicherungsvermittlung zusätzlich interessierte
Messeteilnehmer

LERNZIELE

Der Vermittler lernt ... - Sicherung weiteren Wachstums - Stärkung der eigenen
Beratungsqualität - Moderne in der Betriebsführung

INHALT

- Sich verändernde Aufgaben eines Versicherungsvermittlers im Verlauf der
eigenen Entwicklung - Fragen, die im Wachstum hinzu kommen - Dauerhafte
Sicherstellung herausragender Beratungsqualität

METHODEN
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Lehrvortrag Erarbeitendes Gespräch Diskussion mit Teilnehmenden

DAUER

30 Minuten

Kongress Vermittlererfolg: Vortrag

Wie genau du mit KI als Vermittler richtig
viel Zeit sparst und Kunden gewinnst
Dienstag, 13:45 - 14:15 Uhr   Eingang OG | Raum Brügge

Ein KI-Tool jagt das nächste. Das KI enorm helfen kann, steht außer Frage. Aber
wie sollte man im Detail vorgehen? Steffen Ritter stellt vor, wie heute bereits
Vermittler enorm Zeit sparen. Wirf einen Blick auf Best practices der Branche
und erkenne, wo du ab sofort (noch) besser werden kannst. Für deine Kunden. Für
deine Mitarbeiter. Zeitersparnis und Ertragswachstum sind sofort möglich!

Redner:  Steffen Ritter, Inhaber, Institut Ritter GmbH

Diese Veranstaltung ist IDD-konform.

ZIELGRUPPE

Versicherungsvermittler Mitarbeitende von Vermittlerbetrieben betreuende
Führungskräfte in der Versicherungsvermittlung zusätzlich interessierte
Messeteilnehmer

LERNZIELE

Der Teilnehmer lernt ... - mit KI die eigenen Abläufe zu vereinfachen - mit KI
die eigene Beratungsqualität zu steigern - mit KI Zeit zu sparen, die für noch
bessere Kundenberatung verwendet werden kann

INHALT

- Prozesse, in denen dir KI helfen kann - Tools, die dir die Arbeit enorm
vereinfachen - Beispiele, wie genau du vorgehen kannst

METHODEN

Lehrvortrag Erarbeitendes Gespräch Diskussion mit Teilnehmenden

DAUER
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30 Minuten

Kongress Vermittlererfolg: Vortrag

Warum + wie junge Makler heute 3x schneller
wachsen als in den 2000-ern: Klartext durch
Makler im Praxisinterview
Dienstag, 14:30 - 15:00 Uhr   Eingang OG | Raum Brügge

Junge Makler(innen) wachsen heute oft 3x schneller als ihre Kollegen in den
2000er-Jahren. Warum? Sie setzen auf digitale Prozesse, glasklare
Positionierung, starke Netzwerke und sehr moderne Kundengewinnung. Steffen
Ritter zeigt im Interview mit top-erfolgreichen Bundesfinalisten des Jungmakler
Awards, wie genau diese vorgehen und wie auch etablierte Vermittler davon enorm
profitieren können.

Redner:  Steffen Ritter, Inhaber, Institut Ritter GmbH

Diese Veranstaltung ist IDD-konform.

ZIELGRUPPE

Versicherungsvermittler Mitarbeitende von Vermittlerbetrieben betreuende
Führungskräfte in der Versicherungsvermittlung zusätzlich interessierte
Messeteilnehmer

LERNZIELE

Der Teilnehmer lernt ... - das Unternehmen Vermittlerbetrieb "neu" zu denken -
sämtliche Abläufe zu standardisieren - mit Klarheit in der Positionierung die
eigene Beratungsarbeit deutlich erfolgreicher zu gestalten

INHALT

- wie junge Vermittler ihre Kundengewinnung gestalten - mit welchen Prozessen
junge Vermittler Erfolg haben - wie genau erfolgreiche Positionierung heute
gelingt

METHODEN

Praxisinterview Erarbeitendes Gespräch Diskussion mit Teilnehmenden

DAUER
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30 Minuten

Kongress Vermittlererfolg: Vortrag

Wie du deinen Maklerbetrieb komplett neu
erfindest, modernisierst und vereinfachst
Dienstag, 15:15 - 15:45 Uhr   Eingang OG | Raum Brügge

Alte Strukturen bremsen oft. Neue geben Tempo. Patrick Hamacher hat mit der
Übernahme des familiären Maklerbetriebs auch seine Optik grundlegend verändert.
Kann man machen, muss man nicht. Entscheidend sind die Abläufe, das gesamte
unternehmerische Herangehen. Dieser Vortrag zeigt dir, wie du deinen
Maklerbetrieb radikal neu denken, digitalisieren und vereinfachen kannst.

Redner:  Patrick Hamacher, Geschäftsführer, BIOMEX
Biometrie Expertenservice GmbH

Diese Veranstaltung ist IDD-konform.

ZIELGRUPPE

Versicherungsvermittler Mitarbeitende von Vermittlerbetrieben betreuende
Führungskräfte in der Versicherungsvermittlung zusätzlich interessierte
Messeteilnehmer

LERNZIELE

Der Teilnehmer lernt ... - diverse Aspekte kennen, die die eigene
Weiterentwicklung bremsen - am Beispiel des Vortragenden einen Weg praktischer
Umsetzung kennen - Möglichkeiten der eigenen digitalen Wirkung kennen

INHALT

- welche alten Strukturen neuen weichen können - was es heißt, Vermittlerarbeit
neu zu denken - wie viel digitales Wissen man wirklich braucht

METHODEN

Lehrvortrag Erarbeitendes Gespräch Diskussion mit Teilnehmenden

DAUER

30 Minuten

Kongress Vermittlererfolg: Vortrag

Der Gen-Z Effekt: Welche Rituale, welche
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Tools und welche smarte Struktur dir Social
Media stark vereinfachen
Dienstag, 16:00 - 16:30 Uhr   Eingang OG | Raum Brügge

Social Media kann einfach sein – wenn man die Denkweise der Gen-Z versteht.
Dieser Vortrag zeigt dir an sehr vielen Beispielen, welche Routinen, Tools und
smarte Strukturen hilfreich sind, um mit wenig Aufwand große Wirkung zu
erzielen. Für mehr Reichweite, Sichtbarkeit und digitale Sogkraft. Johannes
Ritter ist selbst überaus erfolgreicher Creator auf mehreren Social Media
Plattformen.

Kongress Vermittlererfolg: Vortrag

Wie genau dir LinkedIn endlich automatisiert
Kunden bringt
Dienstag, 16:45 - 17:15 Uhr   Eingang OG | Raum Brügge

LinkedIn kann mehr als nur Netzwerken. Mit der richtigen Strategie und smarten
Tools wird es zur automatisierten Kundengewinnungsmaschine. Dieser Vortrag von
Clara Sophie Bellstedt zeigt dir, wie Vermittlerbetriebe ihre Zielgruppe
punktgenau erreichen und aus Kontakten planbar Kunden machen – ohne täglichen
Mehraufwand. Clara ist spezialisierte LinkedIn-Trainerin im Institut Ritter.

Redner:  Clara Sophie Bellstedt, Trainer, Institut
Ritter GmbH

Diese Veranstaltung ist IDD-konform.

ZIELGRUPPE

Versicherungsvermittler Mitarbeitende von Vermittlerbetrieben betreuende
Führungskräfte in der Versicherungsvermittlung zusätzlich interessierte
Messeteilnehmer

LERNZIELE

Der Teilnehmer lernt ... - sein Unternehmen auf LinkedIn "abzubilden" - die
Schrittfolge zum LinkedIn Vertriebserfolg zu verstehen - LinkedIn zur
Steigerung von Beratungsqualität und Service zu nutzen

INHALT
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- LinkedIn als Vertriebskanal verstehen - Eigene Positionierung konkretisieren
- Schritt-für-Schritt-Anleitung zum LinkedIn-Vertriebserfolg

METHODEN

Lehrvortrag Erarbeitendes Gespräch Diskussion mit Teilnehmenden

DAUER

30 Minuten

Kongress Vermittlererfolg: Vortrag

Wie Vermittler sich digital optimal
organisieren und dadurch enorm Zeit sparen  
Dienstag, 17:30 - 18:00 Uhr   Eingang OG | Raum Brügge

Digitale Organisation ist heute der Schlüssel zu mehr Zeit und weniger Stress.
In diesem Vortrag von Thorsten Jekel erfährst du, wie du mit einfachen Tools,
klaren Prozessen und smarten Workflows deinen Vermittlerbetrieb effizient
steuerst, E-Mail-Fluten meisterst – und dir so täglich mehrere Stunden
Arbeitszeit oder Freiraum zurückholst.

Redner:  Thorsten Jekel, Inhaber, Jekel & Team

Diese Veranstaltung ist IDD-konform.

ZIELGRUPPE

Versicherungsvermittler Mitarbeitende von Vermittlerbetrieben betreuende
Führungskräfte in der Versicherungsvermittlung zusätzlich interessierte
Messeteilnehmer

LERNZIELE

Der Teilnehmer lernt ... - eigene Schwachstellen in der Organisation kennen -
detaillierte Wege effizienteren Arbeitens kennen - digitale
Unterstützungsinstrumente zu nutzen

INHALT

- Digitale Selbstorganisation im Vermittlerbetrieb heute - Effizientes Arbeiten
für mehr Beratungszeit und -qualität - Optimierung der eigenen Kommunikation
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METHODEN

Lehrvortrag Erarbeitendes Gespräch Diskussion mit Teilnehmenden

DAUER

30 Minuten
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