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Liebe Geschäftspartner:innen, 

der DKM 2022 ist – nach zwei Jahren Pandemie - ein gelungenes 
Comeback als Branchentreffpunkt des Jahres geglückt. In den 
Hallen der Messe Dortmund war die positive Stimmung des 
„Endlich wieder persönlich“ förmlich greifbar. 

Ein Blick in die Zahlen der DKM 2022 stimmt positiv: 13.300 Teil-
nehmer:innen haben sich bei 276 Ausstellern über Produkte & 
Services informiert und die zahlreichen Angebote des Rahmen-
programms rege in Anspruch genommen. 

Für uns eine Bestätigung, dass auch nach 25mal Präsenzmesse,  
die DKM den Zeitgeist der Branche trifft. Denn diese schätzt  
einen unabhängigen Ort für Zusammenkunft & Weiterbildung 
und fordert ihn auch ein. Das „Wir-Gefühl“ der DKM-Community 
ist einzigartig und hat sich bei der DKM 2022 von einer neuen, 
noch stärkeren Seite gezeigt.  

UNSERE ZIELE FÜR DIE DKM 2023

Wir wollen die DKM für Sie als Aussteller und auch für die  
Besucher:innen noch effizienter machen ohne viel Ausstel-
lungszeit einzubüßen. Deshalb ändert sich der DKM-Zeitplan:  
Die Messe startet bereits am Dienstag um 12 Uhr und endet 
am Mittwochabend.    

Aus dem bisherigen Warm-up und der DKM Night wird ein DKM 
Meet-up. Der Besuch ist im Messeticket – für Aussteller und  
Besucher:innen – bereits enthalten. Damit steht die Abend-
veranstaltung der gesamten DKM-Community zur Verfügung 
und unterstreicht das neue „Wir-Gefühl“ der Branche. 

Während der Veranstaltungstage liegt der Fokus auf dem  Messe- 
Erlebnis vor Ort in Dortmund. Wir möchten dem Anspruch als 
größte sowie wertvollste Kommunikationsplattform der Finanz- 
und Versicherungsbranche weiterhin gerecht werden und dabei  
aktuelle Themen sowie Fragestellungen auf die Agenda setzen. 

Diese Broschüre gibt Ihnen einen ersten Überblick über Ihre viel-
seitigen Vorteile bei der DKM. Gerne verraten wir Ihnen in einem  
persönlichen Gespräch, wie Sie die DKM zu Ihrem Erfolgsmotor 
machen können. Wir freuen uns auf einen Austausch mit Ihnen!

GELUNGENES COMEBACK UND EIN NEUES WIR-GEFÜHL



DER VIELSEITIGSTE  
MARKTÜBERBLICK DES JAHRES

Von den führenden Anbietern bis zum Spezial- oder Nischen- 
anbieter präsentiert sich auf der DKM die gesamte Branche aus 
den Bereichen Versicherung, Investment, Kapitalanlagen, Banken, 
Software, Schadenregulierung, Sachwerte, Immobilien, FinTechs, 
InsurTechs, Weiterbildung, branchennahe Dienstleister und Medien.

Positionieren Sie sich auf der Präsenzmesse gegenüber unab-
hängigen Vermittlern, freien Beratern sowie anderen Marktteil-
nehmern. Im Vorfeld nutzen Sie Ihre digitale Präsenz auf unserer 
Plattform DKM365, um Ihr Unternehmen und Ihre Produktlösungen 
in Vorbereitung auf Ihren Präsenzauftritt im Oktober vorzustellen. 

Überzeugen Sie durch Ihre Marktpräsenz und informieren Sie 
sich auf der DKM darüber, was Ihre Mitbewerber tun. Erfahren 
Sie in persönlichen Gesprächen, was Ihre Vertriebspartner für die  
Beratung wirklich brauchen – und freuen Sie sich auf ein direktes 
Feedback von unabhängigen Vermittlern zu Ihren Produkten. Nut-
zen Sie all diese Ergebnisse für Ihre erfolgreiche Zukunftsplanung.
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Effektives und intensives Networking ist ein erheblicher Erfolgs- 
faktor. Die DKM bietet Ihnen hierfür ein qualifiziertes Fachpublikum. 

Treffen Sie Top-Entscheider persönlich, pflegen Sie bestehende 
Geschäftsbeziehungen und gewinnen Sie neue Kontakte zu  
potenziellen Vertriebspartnern.

EINZIGARTIGE  
NETZWERKMÖGLICHKEITEN

Die Besucher der DKM sind:

• Versicherungsmakler
• Mehrfachagenten
• unabhängige Finanzdienstleister
• Bankberater
• Honorarberater
• Vermögensverwalter
• Immobilienmakler
• weitere Branchenteilnehmer

Zeigen Sie Präsenz, profitieren Sie von der Vielzahl an Fach- 
besuchern und erweitern Sie mit wertvollen Gesprächen Ihr  
Branchen-Netzwerk. 



Aktuelle Entwicklungen und sich verändernde Rahmenbedingungen 
fordern die Anpassungsfähigkeit Ihrer Vertriebspartner und  
haben Einfluss auf deren zukünftige Tätigkeit.

Deshalb bietet Ihnen die DKM parallel zu Ihrem Messestand  
digitale Workshops im Vorfeld, viele attraktive Kongresse vor Ort 
sowie Sonderwerbeformen für die individuelle Präsentation Ihrer 
aktuellen Branchenlösungen in Dortmund.

Die Kongresse werden dabei ausschließlich in Dortmund abge-
halten. Diskutieren Sie mit dem Fachpublikum über Neuerungen, 
Anpassungen und all das, was in Zukunft wichtig sowie erfolgver-
sprechend ist. Bei dieser Form der Kommunikation genießen Ihre 
Produkte eine wirklich vielseitige Aufmerksamkeit auf der Messe.

Die Workshops finden im Vorfeld der DKM in Form der DKM 
Streaming-Days auf dkm365.de statt. Nutzen Sie diese Berüh-
rungspunkte mit Ihrer Zielgruppe, um den Spannungsbogen für 
den Auftritt im Oktober aufzubauen sowie Terminoptionen für 
vertiefende Gespräche auf der Messe aktiv anzubieten.

Durch die Buchung von digitalen Workshops und Kongressbetei-
ligungen vor Ort erhöhen Sie ihre Aufmerksamkeit!

VIELE BÜHNEN FÜR  
OPTIMALE AUFMERKSAMKEIT



Das Format der beliebten DKM Entscheider-Lounges wird über 
zwei Tage angeboten. Hier treffen sich Entscheider für vorab  
terminierte Vertriebsgespräche, um diese konzentriert in ange-
nehmer und ruhiger Atmosphäre zu führen.  

Die Entscheider-Lounges werden am Dienstag ab 9 Uhr geöffnet 
sein. Eine Lounge ist als exklusive Besprechungsmöglichkeit des 
eigenen Unternehmens zu betrachten und kann von bis zu sechs 
Personen gleichzeitig genutzt werden. Zugang haben nur Perso-
nen mit terminierten Gesprächen. Ein Service mit hochwertigem  
Catering ist inklusive.

ENTSCHEIDER-LOUNGES,  
DIE ETWAS ANDERE BÜHNE…



RAHMENPROGRAMM

Hier steht Weiterbildung und Networking im Vordergrund. Das 
sind die Formate: 

• Auftakt mit den Streaming-Days: Online-Workshops auf 
DKM365. Die Workshops bleiben vorgelagert und werden  
wieder rein digital ab September stattfinden. 

VOR ORT: 

• Speaker’s Corner: große DKM-Bühne in Halle 2 mit  
großen Namen

• Vielfältiges Kongressprogramm gestaltet von starken  
Partnern mit Ihrem fachlichen Input

• Makler-Roundtables: hier sind Vermittler:innen unter sich  
und besprechen IHRE Themen 

• PLAZA: neutraler Treffpunkt für Branchenzusammenkünfte 
und Award-Verleihungen

• DKM-Meet-up: die neue Abendveranstaltung am 24. Oktober 2023
• Vermittlertombola am Ende des zweiten Messetages in der 

Speaker’s Corner ab 17.00 Uhr



DKM ZAHLEN 2022

358
Aussteller 

inkl. Mitaussteller

17.553
Messeteilnahmen

252
Programmpunkte

live & vor Ort

10.950
Fachbesucher

136
Pressevertreter

13
Kongresse

4
Themenparks

72
Online-Workshops

im Rahmen der 
Streaming-Days

2
Messetage

und Warm up
am Vorabend



DIENSTAG, 24. OKTOBER

ab 09.00 Uhr Entscheider-Lounges

ab 12.00 Uhr Messebeginn

13.00 bis 18.00 Uhr Kongresse und Speaker‘s Corner

ab 18.30 Uhr DKM Meet-up (Teilnahme inkludiert!)

MITTWOCH, 25. OKTOBER 

09.00 bis 17.30 Uhr Messebetrieb mit Entscheider-Lounges,
Kongressen und Speaker‘s Corner

17.00 Uhr Vermittlertombola

DAS ERWARTET SIE  
DIESES JAHR



IHR AUFTRITT

Präsentieren Sie Ihr Unternehmen auf der DKM aufmerksamkeits-
stark und nachhaltig.  

Ob Sie dabei mehr Wert auf große Individualität oder ein kleines 
Budget legen – die DKM bietet Ihnen von der individuellen Stand-
fläche, einem neuen DKM-Systemstand oder einem einfachen 
Komplettpaket bis zur Beteiligung an einem Themenpark attrak-
tive Preise. 

DKM-HALLENPLÄNE 

Tagesaktuelle Hallenpläne mit konkreten Standflächen finden Sie 
unter die-leitmesse.de/hallenplaene.

Halle 2

Aufgang
Halle 2/3

Foyer
Haupteingang

Ticketcounter

Speaker´s 
Corner

https://www.die-leitmesse.de/hallenplaene
http://die-leitmesse.de/hallenplaene


Eine individuelle Standfläche auf der DKM ermöglicht Ihnen eine 
einzigartige Unternehmenspräsentation. Sie macht einen Messe-
besuch zu einem Erlebnis und weckt Emotionen. 

• Eckstand/Kopfstand: 
m²-Tarif 590 €*

• Reihenstand:  
m²-Tarif 490 €*

* zzgl. MwSt.

Folgende Inklusivleistungen sind enthalten:

• unbegrenztes Freikartenkontingent mit individuellem 
Einladungslink

• umfassendes Catering an den Messetagen für Aussteller  
und Fachbesucher

• Teilnahme am DKM-Meet-up

• einmalige Standreinigung am Dienstagabend

• Abfallentsorgung während der Messetage

• kostenfreie Parkplätze

INDIVIDUELLE STANDFLÄCHEN



DKM-SYSTEMSTAND „FRAME“

Um in diesem Jahr auch eine individuelle und zugleich kosten- 
attraktive Alternative zum eigenen Standbau anzubieten, möchten 
wir Ihnen unseren neuen DKM-Systemstand FRAME vorstellen. 
Dieser kann ab 30 m² in einer Basis-Variante zum Einsatz kommen 
und enthält folgende Bestandteile:  

• Standinfrastruktur für 30 m² (als Reihen-/Eck- oder Kopfstand, 
max. Standhöhe 4 m, Höhe Rück- oder Seitenwände 2,75 m) 

• Druck auf Stoffbannern (2 x 2 m Breite)
• Mobiliar (1 Counter, 1 Stehtisch mit 3 Barhockern,  

1 Sitztisch mit 3 Loungesesseln)
• Abschließbarer Lagerraum (2 x 2 m) mit Sideboard, Garde- 

robenleiste, Papierkorb und Steckdose (Strom separat)
• Teppichboden grau
• Beleuchtung 
• Vollflächiger Druck auf einer Rückwand  

(hier im Beispiel ca. 3 m x 2,75 m)

30 m²-Tarif FRAME 415 €/m2 *

Entspricht Gesamtpreis FRAME für 30 m²: 12.450 €*,  
zzgl. Standflächenmiete                   
*zzgl. MwSt.

Bei einem Interesse an einem Systemstand FRAME nehmen Sie bitte Kontakt mit unserem Partner Uniplan auf.  
Hierfür wenden Sie sich bitte an Frau Tjana Heider (dkm@uniplan.com; Tel.: +49 221-84569213).
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INDIVIDUELLER SYSTEMSTAND
„FRAME“

Darüber hinaus bieten Zusatzleistungen die Chance  auf einen 
noch individuelleren Markenauftritt. Auch für größere Flächen 
lässt sich damit ein attraktives Gesamtpaket schnüren. Lassen 
Sie sich überzeugen! 

BEISPIEL für eine dreieckige Standfläche mit 64 m² 

• Standinfrastruktur für 30 m² (als Reihen-/Eck- oder Kopfstand, 
max. Standhöhe 4 m, Höhe Rück- oder Seitenwände 2,75 m)

• Druck auf Stoffbannern (2x)
• Vollflächiger Druck für Rückwand (hier im Beispiel ca. 7 m x 2,75 m)
• Mobiliar  

(1 Counter, 3 Brückentische mit jew. 2 Barhockern, 1 Sitztisch mit  
3 Loungesesseln)

• Abschließbarer Lagerraum (2 x 2 m) mit Sideboard, Gardero-
benleiste, Papierkorb und Steckdose (Strom separat)

• Teppichboden VELOURS (Farbton nach gewünschter Auswahl)
• Beleuchtung
• optional: Einsatz satinierter Glasscheiben möglich

 

Tarif für das genannte Beispiel: 

Ab 324 €/m2 *

Entspricht Gesamtpreis für das genannte  
Beispiel mit 64 m²: 20.736 €*,  
zzgl. Standflächenmiete  * zzgl. MwSt.

Bei einem Interesse an einem Systemstand FRAME nehmen Sie bitte Kontakt mit unserem Partner Uniplan auf.  
Hierfür wenden Sie sich bitte an Frau Tjana Heider (dkm@uniplan.com; Tel.: +49 221-84569213).



KOMPLETTPAKET-STÄNDE

Attraktiv vom Preis und von der Ausstattung. Bei einem  
Komplettpaket-Stand müssen Sie sich bei der DKM-Vor- 
bereitung um fast nichts mehr kümmern. Diese Leistungen 
sind inklusive: 

• Standfläche +
• Standinfrastruktur (inkl. Logodruck)
• Mobiliar (Stehtisch, 2 Barhocker und Sideboard zum Verstauen 

von Materialien)
• Teppich
• Beleuchtung
• Strom
• WLAN Tarife: 

6 m²   3.900 € * 

8 m²   5.200 € * 

10 m²   6.500 € * 

12 m²   7.800 € *

* inkl. Miete für die Standfläche und  
DKM-Inklusivleistungen (siehe Seite 12),  
zzgl. MwSt.. 



Spezifische Themenparks bieten die optimal gebündelte Auf-
merksamkeit Ihrer Zielgruppe. Ihr mit Ihrem Logo individualisierter 
Informationscounter auf der Gemeinschaftsfläche sichert Ihnen 
in Kombination mit dem thematisch dazu passenden Kongress 
angenehme Inklusivleistungen zu besten Konditionen.

Interesse an einer Beteiligung? Dann melden Sie sich gerne. 

Folgende Themenparks sind derzeit geplant: 

• BiPRO
• Immobilien
• InsurTech
• Investment
• Prozesse & IT 
• Sachwerte

SPEZIELLER FOKUS  
IN DEN THEMENPARKS



Für eine optimale und effektive Vorbereitung Ihrer Messetage 
unterstützen wir Sie mit professionellen Tools und Werbemitteln. 
Das sind die DKM-Inklusivleistungen:  

• Individueller DKM-Unternehmensauftritt – u. a. mit individuellem 
Einladungslink für ein unbegrenztes Freikartenkontingent

• Ausstellerpersonal-Anmeldung 
• Umfassendes Catering an den Messetagen für Aussteller 

und Fachbesucher
• Teilnahme am DKM-Meet-up
• Einmalige Standreinigung am Dienstgabend
• Abfallentsorgung während der Messetage
• kostenfreie Parkplätze

UMFASSENDE INKLUSIV-  
UND SERVICELEISTUNGEN



PLATTFORM DKM365

Digital wird die DKM von unserer Plattform DKM365 (inkl. App) 
begleitet. Als Aussteller haben Sie diese Inklusivleistungen: 

• Aussteller-Profil mit u.a. Leadgenerierung, Newsbereich,  
Terminvereinbarungs-Tool, Standpersonal 

• Ausstellerverzeichnis

• Ankündigung von DKM-Aktionen

ZUSATZPAKETE

Nutzen Sie DKM365 darüber hinaus, um Ihre Präsenz  
sowie Ihr Angebot auf der Live-DKM zusätzlich mit Beiträgen, 
Fachinfos, Terminankündigungen, Audio- und Videobeiträgen 
oder in sozialen Medien anzukündigen. 

Auf der folgenden Seite finden Sie in attraktiven Paketen viel-
fältige Optionen zusammengefasst. Gerne beraten wir Sie 
in einem persönlichen Gespräch.

ONLINE-WORKSHOPS

Noch vor dem Öffnen der Messetore in Dortmund sorgen 
die DKM Streaming-Days für Messefeeling im Vermittlerbüro.  
Buchen Sie Ihren Slot für einen Online-Workshop auf der 
Plattform DKM365. Präsentieren Sie Ihre Produkte & Dienst-
leistungen und kommen Sie im Breakout-Room (digitaler  
Besprechungsraum) mit der DKM-Community ins Gespräch. 

1.800 €* je Slot (30 Minuten zzgl. Breakout-Room)

* zzgl. MwSt.



ZUSATZPAKETE DKM365

Hinweis: Jeder Aussteller der DKM 2023 hat ein Ausstellerprofil auf dkm365.de inklusive.

Vor der DKM  SILBER GOLD PLATIN

Redaktioneller Beitrag auf DKM365 vor der Live-Messe zur Ankündigung des Auftrittes  ✓ ✓ ✓

Newsletter-Teaser und Newsletter-Versand an über 12.000 Maklerkontakte für den jeweiligen Beitrag ✓ ✓ ✓

Facebook-Post für den jeweiligen Beitrag im DKM365 Kanal ✓ ✓ ✓

Teilen des jeweiligen Beitrags auf Twitter, LinkedIn, Xing und Instagram ✓ ✓ ✓

AssCompact-Teaser für den jeweiligen Beitrag auf der Startseite von asscompact.de ✓ ✓

Media-Reichweite – Verlängerung Facebook-Posting via Performance Marketing ✓ ✓

Einladung Makler – E-Mail Vorlage/Teaser Highlights ✓

Während der DKM 

Video-Interview auf der DKM zu aktuellen Themen – Veröffentlichung nach der DKM ✓ ✓ ✓

Newsletter-Teaser und Newsletter-Versand an über 12.000 Maklerkontakte für den jeweiligen Beitrag  ✓ ✓ ✓

Facebook-Post für den jeweiligen Beitrag im DKM365-Kanal ✓ ✓

Teilen des jeweiligen Beitrags auf Twitter, LinkedIn, Xing und Instagram ✓ ✓

Media-Reichweite – Verlängerung Facebook-Posting via Performance Marketing ✓

Gesamt- Einzelbausteine: 6.800 € 8.800 € 10.200 €

Angebotspreis: 4.900 €* 5.900 €* 7.900 €*

Podcast #VolleDeckung 2.500 €*

* zzgl. MwSt.

Details zu den Paketen sowie weitere optionale Kampagnenbausteine finden Sie hier.
Content-Zweitverwertung zur Budgetoptimierung: Nutzung aller produzierten Maßnahmen auch für eigene Marketingkanäle möglich.

https://www.die-leitmesse.de/sites/dkmstage.bbg-online.de/files/pdf/DKM365_Produktset.pdf
http://die-leitmesse.de/sites/dkmstage.bbg-online.de/files/pdf/DKM365_Produktset.pdf


VERANSTALTER:

bbg Betriebsberatungs GmbH
Postfach 10 02 52 
D-95402 Bayreuth

Fon: +49 921 75758-0
info@bbg-gruppe.de

www.bbg-gruppe.de
www.die-leitmesse.de
www.dkm365.de 
www.asscompact.de

HRB Nr. 3181 AG Bayreuth
Geschäftsführung: Dr. Christian Durchholz
 Konrad Schmidt

WIR SIND FÜR SIE DA 
und freuen uns auf Ihre Fragen sowie ein individuelles Gespräch mit Ihnen.  
Rufen Sie uns an oder schreiben Sie uns: 

JOCHEN LEIBER
LEITUNG VERTRIEB 

+49 921 75758-39
leiber@bbg-gruppe.de

KLAUS HOHMANN
LEITUNG ORGANISATION 

+49 921 75758-75
hohmann@bbg-gruppe.de
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